Invertir en un proveedor de confianza

Por Alejandro Campos Marti EXPO EINESS

yo compro el mas barato” diches famoso en todos los

campos de ventas, pero si somos serios observa-
mos dos cosas; que posiblemente hay veces en las gue in-
teresa comprar barato por el rendimiento a obtener de una
maquina, herramienta, utillaje o consumible; y otras veces es
imprescindible comprar o mejor porgue no sale caro, cuesta
UNos pocos eurcs mas, pero en realidad sale muchisimo mas
econdémico.

“I 0 barato siempre sale caro” o "todos son iguales

Es importante la post-venta de un articulo, hoy en dia hay mu-
chisimas empresas ofreciendo articulos muy similares y con
Internet se nos hace muy facil contactar con Americanos,
Chinos, Taiwaneses, etc. Incluso cualquiera se atreve a im-
portarse una pequena cantidad de material para vender a los
talleres sin pensar en absoluto en el servicio post venta. Para
nosotros siempre ha existido la importancia del Proveedor de
confianza, cercano, flexible, que se identifica con el taller, con
el proyecto y que no mira solo por la venta del momento si no
por una relacion a largo plazo donde converjan los intereses y
beneficios de ambos, pensando siempre en la importancia de

EXPO EINESS ES LA SOLUCIO ALES
NECESSITATS DEL SEU NEGOCI

no suministrar ni el producto més barato ni el méas caro si no el
producto adecuado a las necesidades exactas de su cliente
considerando el rendimiento a obtener de este y sobre todo
en una adecuada post venta: segura y de confianza.

Es importante, en el momento de la compra, dejarse guiar por
un PROVEEDOCR de confianza que domine el producto, que
entienda el fin, las necesidades, y que nos asegure una bue-
na post venta, que sea este el que de verdad nos asesore
comrectamente y evitar dejamos guiar por el hecho de gastar
menos o por comprar lo mas barato. Hay gue pensar en la
persona que luego tiene gue trabajar con el equipo y al gue le
exigiremos un rendimiento en la reparacion.
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